Vendite straordinarie e promozionali

S’intendo vendite straordinarie le offerte, con le quali l’esercente dettagliante  propone   condizioni favorevoli, reali ed effettive di acquisto dei prodotti.

Sono vendite straordinarie: 

a) le vendite di liquidazione; 

b) le vendite di fine stagione

Normativa Principale:

D.L. 223/2006 (Bersani 2) convertito in Legge n. 248/2006
L.R. N. 28.2005 « Codice Commercio » 

Le vendite di liquidazione sono effettuate dall'esercente dettagliante in caso di: 

a) cessazione dell'attività commerciale; 

b) cessione dell'azienda o dell'unità locale nella quale si effettua la vendita di liquidazione; 

c) trasferimento in altro locale dell'azienda o dell'unità locale nella quale si effettua la vendita di 

    liquidazione; 

d) trasformazione o rinnovo dei locali di vendita

Procedimenti e condizioni: 

1) Comunicazione al Comune competente (in doppia copia) almeno 10 giorni prima dell’inizio, utilizzando la modulistica pubblicata in questo sito. Una copia della comunicazione, con il timbro datario e il numero di protocollo del Comune ricevente, dovrà essere trattenuta dall’interessato ed esibita agli organi di vigilanza.
2) Durata massima :

a) otto  settimane nei casi di cessazione o cessione dell’azienda

b) quattro settimane nei casi di trasformazione o rinnovo dei locali di vendita

3) Durante le vendite di liquidazione non possono essere introdotte nuove merci 

Le vendite di fine stagione riguardano i prodotti, di carattere stagionale o di moda, suscettibili di notevole deprezzamento se non vengono venduti entro un certo periodo di tempo.

Procedure e condizioni:

1) Comunicazione: non prevista

2) Durata e periodo: possono essere effettuate esclusivamente dal 07 gennaio al 07 marzo e dal 07 luglio al 7 settembre

Offerta delle merci:

Le merci oggetto di vendita straordinaria  devono essere separate da quelle eventualmente poste in vendita alle condizioni ordinarie.           

Pubblicità dei prezzi

1. Per le merci oggetto di vendite straordinarie  devono essere indicati: 

a) il prezzo normale di vendita; 

b) lo sconto o il ribasso espresso in percentuale; 

c) il prezzo effettivamente praticato a seguito dello sconto o del ribasso. 

Pubblicità delle vendite straordinarie 

1. Le asserzioni pubblicitarie relative a vendite straordinarie devono contenere l'indicazione del tipo e della durata della vendita e degli estremi della comunicazione prevista per le vendite di liquidazione.

Vendite promozionali

Le vendite promozionali, con le quali vengono offerte condizioni favorevoli di acquisto dei prodotti in vendita, sono effettuate dall'esercente dettagliante per tutti o una parte di tali prodotti. 

Le merci offerte in promozione devono esser distinguibili da quelle vendute alle condizioni ordinarie.

Procedure e condizioni:

1) Comunicazione: non prevista

2) Durata e periodo:
a) in qualsiasi periodo dell’anno per tutti i prodotti che non hanno un carattere stagionale senza limiti di tempo

b) non possono svolgersi nei trenta giorni precedenti le vendite di fine stagione per i prodotto del settore non alimentare di carattere stagionale 

      (07 dicembre/ 6 gennaio --- 06 giugno /6 luglio) 

Pubblicità dei prezzi:

1. Per le merci oggetto di vendite promozionali  devono essere indicati: 

a) il prezzo normale di vendita; 

b) lo sconto o il ribasso espresso in percentuale; 

c) il prezzo effettivamente praticato a seguito dello sconto o del ribasso. 

MODULISTICA :

La modulistica  è disponibile in questo sito nella sezione “Ufficio Commercio – Modulistica – COMMERCIO VENDITE STRAORDINARIE – Comunicazione vendite liquidazioni.

DOVE RIVOLGERSI:

Servizio 4 – Ufficio Commercio e Sviluppo Economico 

Tel. 0565/9225533 Tel.Fax/0565-925530

Email p.pagnini@comuneriomarina.li.it
          a.mercantelli@comuneriomarina.li.it
Orario apertura al Pubblico: Mercoledi’ dalle ore 09,30 alle ore 13,00 e su appuntamento

A CHI RIVOLGERSI: Patrizia Pagnini – Responsabile del Procedimento

